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Mit strategischem Partner: weclapp
auf dem Weg zum nachsten Level

Dass die weclapp GmbH in der DACH-Region Branchenfiihrer im Bereich cloudbasierte ERP-Losungen ist, ist kein Zu-
fall. Das mehrfach fiir seine cloudbasierten ERP-Losungen ausgezeichnete Softwareunternehmen aus Kitzingen bietet
seinen Kunden mit seiner hoch skalierbaren Plattform eine Vielzahl an Moglichkeiten, ihre Prozesse zu automatisieren,
digitalisieren und optimieren. Mit der niederlandischen Exact-Gruppe als strategischem Partner macht sich das Unter-
nehmen nun daran, sein volles Potenzial zu entfalten und sich einen riesigen Markt zu erschlieRen.

In den 15 Jahren seit ihrer Griin-
dung hat sich die weclapp GmbH
im Bereich der cloudbasierten
CRM- und ERP-Softwareldsungen
zum fihrenden Softwareunter-
nehmen in der DACH-Region
entwickelt. ,Wir kommen aus
einer klassischen Start-up-Phase,
in der wir ein digitales Produkt
geschaffen und es auch digital
vermarktet haben", blickt Griinder
und Geschaftsfihrer Ertan Ozdil
auf das erste Jahrzehnt zurtick.

,Damals lag die Herausforde-
rung darin, das perfekte Produkt
fur den Mittelstandskunden zu
schaffen. Heute ist die Herausfor-
derung, das Unternehmen aus der
Start-up-Phase in die Scale-up-
Phase, also auf Wachstumskurs,
zu bringen.” Einen entscheiden-
den Schritt auf diesem Weg hat
die weclapp bereits gemacht:
Seit Oktober 2022 ist sie Teil der
niederlandischen Exact-Gruppe,
einem der groRten Softwarekon-
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zerne in Europa. Damit hat sie
einen Investor als strategischen
Partner an ihrer Seite, mit dem ihr
grolies Potenzial sich zukiinftig
voll entfalten kann. ,Der Markt,
den wir ansprechen, ist mit min-
destens drei Millionen potenziel-
len Kunden sehr groly", erlautert
Ertan Ozdil.

Warum ein Partner?
Mit 15 Jahren am Markt, 190
Mitarbeitern und einem Jahres-

umsatz von mehr als 20 Millionen
EUR ist weclapp kein klassisches
Start-up mehr. ,Es ist bereichernd,
dass wir aufer von unserer eige-
nen vor allem auch von der Erfah-
rung unseres starken Partners
profitieren konnen®, verdeutlicht
der Geschaftsfihrer. ,Genau diese
Phase konnen wir mit unserem
strategischen Partner abkdrzen,
weil Exact bei der Skalierung von
Geschaftsmodellen wie unserem
sehr viel Erfahrung mitbringt. Wir
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Prozesse im Unternehmen automatisieren und digitalisieren und dabei den Uberblick be-
halten: Mit seinen ERP-Losungen treibt weclapp die Digitalisierung entscheidend voran
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Jedes Unternehmen hat andere Anforderungen: weclapp-Kunden konnen aus einer
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deutschen Branchenfihrers weclapp sind fiir den Anwender ein Rundum-sorglos-Paket

wollen von den tausenden von
Unternehmen mit zehntausen-
den von Anwendern, die heute
weclapp-Produkte in der DACH-
Region nutzen, auf das néchste

Level kommen.”

Treiber der Digitalisierung

Seit die weclapp Ende 2012 mit
der Vermarktung ihres Produk-
tes begonnen hat, erlebt das
Unternehmen einen rasanten
Aufschwung. ,In der Coronapan-
demie mussten viele Unterneh-
men feststellen, was passiert,
wenn die eigenen Prozesse noch
nicht umfassend digitalisiert
sind”, sagt Ertan Ozdil. ,Es wird
schwierig, wenn die bendtigten
Daten im Office liegen, wahrend
die Mitarbeiter von zu Hause aus
arbeiten und versuchen missen,
irgendwie darauf zuzugreifen.

Die naheliegende Losung dieses
Problems sind cloudbasierte
ERP-L6sungen. Als fiihrendes
Unternehmen in der Kategorie
cloudbasierte ERP-Plattform
kann weclapp deshalb eine hohe
Nachfrage verzeichnen. ,Wir sind
Treiber der Digitalisierung — wir
sorgen daflr, dass Unternehmen,
die weclapp heute einsetzen, ihre
Prozesse in hohem Mal} automa-
tisieren und digitalisieren’, bringt
es der Geschaftsfuhrer auf den
Punkt. Dem Wettbewerb gegen-
Uber verflige weclapp dabei tber
einen grofl3en Vorteil, erklart er:
,Die tausende von Anwendern, die
heute auf unserer standardisier-
ten ERP-Plattform arbeiten, helfen
uns immer wieder, tiefe Insights in
die Unternehmensprozesse zu be-
kommen. Sie konnen sich darauf

verlassen und erwarten es auch,

Vielzahl von Méglichkeiten die jeweils fiir sie passende Losung auswahlen

,Der Markt, den wir ansprechen, ist
mit mindestens drei Millionen poten-
ziellen Kunden sehr groR.”

Ertan Ozdil,

Griinder und Geschéftsfiihrer

dass weclapp kontinuierlich an
der Verbesserung dieser Prozesse
arbeitet, ohne dass sie daran mit-
wirken mussen — denn Unterneh-
men wollen sich auf ihr Geschaft
fokussieren und nicht auf Tech-
nologien. Wir horen dem Kunden
zu, analysieren Nutzungsdaten
und sorgen mit diesem Wissen fiir
kontinuierliche Prozessoptimie-
rung — das ist ein entscheidender
Garant fur den Erfolg.”

Einsetzen und einfach arbeiten
Darlber hinaus bietet weclapp
den Anwendern etliche weitere
Vorteile: ,Unser System setzt

auf dem Standard-ERP-Modell
auf. Durch die Standardisierung
konnen wir guinstige Konditionen,
hohe Skalierbarkeit der gesamten
Plattform und permanente Aktu-
alisierung anbieten — anders als
andere ERP-Systeme, die ein- oder
zweimal pro Jahr aktualisiert
werden, wobei hdufig auch noch

viel schiefgeht. Als Plattform ist
weclapp dariber hinaus auf Er-
weiterbarkeit ausgelegt, sodass
Kunden Uber die offene Plattform-
Architektur nach ihren eigenen
Bedrfnissen auch andere Syste-
me einbinden konnen’, so Ertan
Ozdil. Unter anderem deshalb hat
weclapp heute eine grolRe Com-
munity mit hunderten Entwicklern,
die ihre Losungen rund um das
weclapp-Ecosystem gebaut ha-
ben, was dem Kunden ermaoglicht,
aus einer Vielfalt von Mdglichkei-
ten das fur ihn Passende auszu-
wahlen. ,So etwas leisten weltweit
nur sehr wenige ERP-Anbieter”,

ist sich Ertan Ozdil sicher. ,Das
Unkomplizierte, die drucklose,
moderne Art, unser Produkt ein-
setzen und vorhandene Probleme
[0sen zu konnen — das ist es,

was Unternehmen an uns lieben,
gerade auch der so ‘konservative’
deutsche Mittelstand!”
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